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Vorteile für Fachkräfte im Produktmanagement:

1. Produktargumentation trainieren
Produktmanager können trainieren, komplexe Produkte einfach und verständlich
zu erklären, z. B. gegenüber Vertrieb, Management oder Kunden.

2. Umgang mit kritischen Fragen
Sie üben Antworten auf typische Fragen wie:

„Welchen Mehrwert bietet das Produkt wirklich?“
„Warum ist dieses Feature wichtig?“

Das stärkt Argumentationsfähigkeit und Produktsicherheit.

3. Vorbereitung auf interne Präsentationen
Produktmanager präsentieren häufig vor:

Management
Vertrieb
Projektteams

Mit EasyAnswer können sie spontane Fragen aus dem Publikum trainieren.

4. Bessere Abstimmung mit Vertrieb und Marketing
Durch das Training lernen Produktmanager, Produktnutzen klarer zu formulieren,
was die Zusammenarbeit mit Vertrieb und Marketing erleichtert.

5. Sicherer Umgang mit Einwänden
Typische Einwände wie Preis, Nutzen oder Priorisierung lassen sich gezielt
trainieren.

VR EasySpeech, EasyAnswer 
konkrete Anwendungsbeispiele 



Vorteile für Fachkräfte im Brand Management:

1. Markenbotschaften klar kommunizieren
Brand Manager trainieren, Markenwerte und Markenpositionierung verständlich zu
erklären – intern und extern.

2. Vorbereitung auf kritische Fragen zur Marke
Beispiele:

„Warum passt diese Kampagne zur Marke?“
„Was unterscheidet unsere Marke wirklich vom Wettbewerb?“

3. Konsistente Markenkommunikation
Das Training hilft, klare und konsistente Botschaften zur Marke zu formulieren.

4. Vorbereitung auf Präsentationen und Pitches
Brand Manager präsentieren häufig:

Kampagnen
Markenstrategien
Kommunikationskonzepte

Mit EasyAnswer können sie kritische Rückfragen trainieren.

5. Souveräner Umgang mit Kritik
Gerade bei neuen Kampagnen oder Rebranding-Projekten treten oft kritische
Fragen auf.
 Das Training stärkt Souveränität und Argumentationsstärke.
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